
【円安の今こそ外貨で

売上・収益を上げる】

Shopfyを活用した勝て

る越境ECセミナー



経営学修士(MBA)/ウェブ解析士/日本マーケティング学会会員

現在は自身の経験を活かし、物販事業と並行してEC特化型の広告運用代行や

ECアドバイザーとしても活躍中。

開発商品の多くがAmazonランキング1位を獲得し、テレビ、新聞、雑誌などの
各種メディアで取り上げられる。

2014年に独立後、自社ブランドの開発から販売までを手掛ける
D2Cブランドを運営。

大学卒業後、丸井グループ入社、店舗販売から広告宣伝、システム開発、
海外店舗開発まで幅広い業務を経験。

株式会社ササル代表取締役マツイシンジ



越境EC関連の実績

クライアント案件（広告）

ファッション商品

百均商品（B2B）

米国向けアニメグッズ販売（
Shopify）

自社案件

台湾向け自社サイト（Shopify）

台湾zecezec（台湾のクラウドファ
ンディング）

Shoppee（台湾、シンガポール、イ
ンドネシア）

eBay

カナダAmazon

米国Amazon

ドバイ実店舗



Udemy

【物販で成功する方法】ECとクラ

ウドファンディング「売れる商品開

発と鉄板ブランディングでグロース

する王道メソッド」

https://www.udemy.com/course/ec-crowdfunding/

書籍

「ひとりメーカーの教科書」

青春出版社

https://www.amazon.co.jp/dp/4413233867

自己紹介

12月20日発売

Amazonで予約受付中



越境ECの現状

と可能性



越境ECが伸びている背景

POINT 01 スマートフォンの普及

POINT 02 円安

POINT 03 インバウンド（訪日外国人旅行者）の増加

越境ECの現状と可能性



米ドル/円チャート（過去5年間）

2021年以降、円安基調が続いている

越境ECの現状と可能性



年別訪日外国人数推移

訪日外国人旅行者数は今年過去最高に

越境ECの現状と可能性



2024年10月訪日外国人数

多くの国で2ケタ伸長している

越境ECの現状と可能性



世界の越境EC市場規模の拡大予測

越境ECの市場規模

越境ECの現状と可能性



米国ECは国内だけではなく、他の英語圏の国など世界中か

ら購入されるのが特徴。

インフラが整っていて参入しやすいが、競合も多い。

特徴

14.2％EC化率

9,191億ドルEC市場規模

$82,7151人当たりGDP

３億4,180万人人口

国別の市場特性：米国

越境ECの現状と可能性



GDPRなど規制が多い。VAT（日本の消費税にあたる）も高い。

国ごとに言語も異なることから、参入効率が良くない。

特徴

17.7％EC化率

4,312億ドル（主要3か国）EC市場規模

$45,982（主要3か国）1人当たりGDP

2億1,620万人（主要3か国）人口

国別の市場特性：EU

越境ECの現状と可能性

※主要3か国：イギリス、ドイツ、フランス



EC、SNS、広告など全てが国独自のプラットフォームの特

殊な市場。ライブコマースの市場規模は6,213億ドル（約96

兆円）と非常に強い。

市場規模は非常に大きいが、競争も激烈。

特徴

43.9％EC化率

2兆4,886億ドルEC市場規模

$12,5971人当たりGDP

14億4,170万人人口

国別の市場特性：中国

越境ECの現状と可能性



市場規模は小さいが、1人当たりGDPは日本とほぼ同じ。

日本製品が好きな人が多く、日本企業が最も参入しやすい国。

特徴

19.3％EC化率

174億ドルEC市場規模

$32,4041人当たりGDP

2,342万人人口

国別の市場特性：台湾

越境ECの現状と可能性



2019年から2020年にかけてのEC成長率は63％と驚異的な伸長率。

2050年ごろまで人口増加が予測されており、最も成長が見込まれ

る地域。

特徴

19.3％EC化率

1,200億ドル（主要6か国）EC市場規模

1人当たりGDP

610万人(シンガポール)、3,470万人(マレーシア)、

7,190万人(タイ)、2億2,260万人(インドネシア)
人口

国別の市場特性：東南アジア

越境ECの現状と可能性

$84,737(シンガポール)、$12,091(マレーシア)、

$7,336(タイ)、$4,920(インドネシア)



市場調査



市場調査をしないまま始めてしまい、

失敗する企業が多い

市場調査の重要性

国ごとの市場特性、ニーズを理解して

から参入する

市場調査



お金をかけずに市場調査する方法

市場調査



https://trends.google.co.jp/trends/

Googleトレンドでトレンドを確認する

市場調査



https://ads.google.com/intl/ja_jp/home/tools/keyword-planner/

Googleキーワードプランナーで検索ボリュームを見ることで
そのキーワードがどのくらいの需要があるのか確認できる

市場調査



https://keywordtool.io/

Keyword Tool

市場調査



現地の大手ECモールの検索窓に

キーワードを入力→

レビュー数やランキングから市場規

模を予測する

ECモール内の市場規模を調べる方法

市場調査



越境ECの

販売チャネル



Buyeeなど
元々海外からのアクセスが多いサイトが向いている

海外購入サポート

サービス

越境ECの販売チャネル

Kickstarter、zeczecなど
クラウドファンデ

ィング

Shopifyなど自社サイト

海外企業へ卸売りB2B

米国Amazon、eBay、ShopeeなどECモール



https://service.beenos.com/buyeeconnect/Buyee

越境ECの 販売チャネル



ECモール+自社サイト

もっともおすすめの進出方法

越境ECの 販売チャネル



クラウドファン

ディング



海外クラファンのメリット

市場参入前にテスト

マーケティングがで

きる

M e r i t

01

M e r i t

03

M e r i t

02

市場での認知度を上

げることができる

事前に資金調達が可

能

クラウドファンディング



世界のクラファンPV数比較

similarwebで調査

クラウドファンディング



kickstarter（米国）の特徴

配送情報は自社で収集する
必要があるのがデメリット

日本企業の出品も可能

日本でMakuakeに出品した商品は

NG

要件：世界初の商品である
こと手数料：売上の10%

世界最大の
クラウドファンディグ
プラットフォーム

クラウドファンディング



zeczec（台湾）の特徴

販売終了後、2か月以内に出
荷しなければいけない

日本企業は代理店を通じて出品

台湾法人のみ出品可能

日本のMakuakeに出品した商品は

OK

要件：台湾初の商品である
こと手数料：売上の8%台湾のクラウドファンディ

ングの8割以上のシェアを持
つ

クラウドファンディング



ECモール



ECモールの特徴

集客力が高い

3

モール内の競合との

差別化が必要
進出が容易

ECモール



Amazon.com

https://www.amazon.com/

ECモール



Amazon.comの特徴

FBAを利用すれば物流も委託可能

管理画面は日本語が選択可能

日本のAmazonのセラーアカウントか

らシームレスに操作が可能

ECモール



ECモール

https://sell.amazon.co.jp/en/fulfill/fulfillment-by-amazon/guide-to-fulfillment



ECモール

https://sell.amazon.co.jp/fulfill/fulfillment-by-amazon/multi-channel-fulfillment



Shopee

https://shopee.sg/

ECモール



Shopeeの特徴

日本国内のShopee倉庫へ発送すれば、エンドユーザーへ配送してくれる（エンドユーザーにと

っては自国から届くので安心感がある）

03 独自の物流網：SLS

台湾、シンガポール、マレーシア、インドネシア、タイ、フィリピン

02 5か国に出品可能

多くの国でシェアを高めている

01 東南アジアでアプリダウンロード数第1位

ECモール



ECモール

Shopee発表：日本越境セラーが販売する人気カテゴリ



ECモール

Shopee発表：日本越境セラーが販売する人気商品



ECモール

Shopee発表：日本越境セラーが販売する人気商品



ECモール

Shopee発表：日本越境セラーが販売する人気商品



Shopify



モールの個人情報はモール内でしか利用できない

自社サイトで販売する理由

クッキー規制によるファーストパーティーデータ

の重要性の高まり

Shopify



米国内の市場規模はAmazonに次ぐ

Shopifyのマーケットシェア

Shopify



Shopifyを活用するメリット

多言語・多通貨対応

M e r i t

01

M e r i t

03

M e r i t

02

マーケティング機能

の充実

決済方法設定の容易

さ

Shopify



マーケットを追加

越境ECを始めるための設定方法

Shopify

設定→マーケット



設定→配送と配達

越境ECを始めるための設定方法

Shopify

新しい配送エリアを作成する



税金と関税

越境ECを始めるための設定方法

Shopify



【Meta】

広告とSNSの設定方法

Shopify

アプリ”Facebook＆Instagram”

Meta広告およびInstagram/Facebookショップとの連携を可能にする



【Meta】

広告とSNSの設定方法

Shopify

アカウントをリンク→アカウント認証



【Meta】

広告とSNSの設定方法

Shopify

データ共有を有効にする→承認



【Meta】

広告とSNSの設定方法

Shopify

Metaの規約に同意→審査を申請



【Google】

広告とSNSの設定方法

Shopify

アプリ”Google & YouTube”

Google広告、Merchant Center、GA4などとの連携を可能にする



Instafeed

Instagramのフィード投稿をShopifyストアに表示

おすすめのShopifyアプリ

Shopify



Judge.me Product Reviews

ショップ内のレビューを自動的に増やす仕組みを作る

おすすめのShopifyアプリ

Shopify



PageFly ランディングページビルダー

htmlの知識がなくてもかっこいいLPを作成することが可能

おすすめのShopifyアプリ

Shopify



Shopifyを利用

した越境EC事例



https://tsuchiya-kaban.com/

土屋鞄

日本企業の事例



海外でランドセルが人気に

日本企業の事例



https://en.bentoandco.com/

BENTO&CO

日本企業の事例



https://fakefoodjapan.com/

Fake Food Japan

日本企業の事例



https://gloken-store.net/

GROKEN

日本企業の事例



https://solarisjapan.com/

SOLARIS JAPAN

日本企業の事例



越境ECの広告



競合調査



広告ライブラリ

Meta広告に現在出稿
されている広告を確認

できる

https://www.facebook.com/ads/library/

越境ECの広告



マイアドセンター

Google広告に現在出
稿されている広告を確

認できる

https://adstransparency.google.com/?region=JP

越境ECの広告



広告費 CPC CTR CPA CVR

18,498円 8円 11.52% 740円 1.05%

2024/6/26-7/14

台湾Shopify向けMeta広告（キャンプ用品）

越境ECの広告



広告費 CPC CTR CPA CVR

111,804円 33円 3.82% 11,180円 0.29%

2024/10/2-11/19

米国Shopify向けMeta広告（アニメグッズ）

越境ECの広告



KOL・インフルエンサーの活用

越境ECの広告



物流



日本の倉庫から発送 現地の倉庫から発送

現地倉庫からの発送はリスクが大きいので、

物量が増えたら検討する（ただしAmazonFBA

は比較的容易に可能）

越境EC物流のパターン

物流



輸出時に必要な書類

納品書 送り状 インボイス

パッキングリスト その他（原産地証明

書など）

物流



輸出時に注意が必要な規制・仕様

国ごとの規制

化粧品

国ごとの規制（FDAなど）

食品

電圧が異なる

電気製品

物流



配送手段

船便

家具などの大きなもの

配送に時間がかかる（欧米の場合、
約2か月）

航空便

ECMS（東南アジア向けが得意な格
安航空便）

FedEx

DHL

EMS

物流



ありがとうございました。
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