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本日のメニュー

１．トリプルメディア
２．SEOとは？本質をインプットしよう！ 
３．他社の成功事例を観察しよう！
４．アクセスのくるブログの大切さ
５．MEOを外注任せにしてないか？
６．質問タイム
７.   ご希望の方のウェブサイト診断
　　　自分のサイトとも比較しよう！

講義中にワークタイムがあります！



講師
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０. 検索して
　　　調べてみよう！



・サイトの合計数 
・表示されているサイト数

気になるキーワードを 
Google検索してください。

調べたら、チャット欄に投稿してください～！
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１. トリプルメディア



アーンド(ソーシャル)メディア

ペイドメディア オウンドメディア



インスタやYouTubeで集客

広告を打って集客 自社ホームページから集客
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２. SEOとは？



SEOとは、
検索者の意図を満足させること。
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この章のまとめ
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３.他社の成功事例



検索キーワード
「ピラティス　青梅」と検索してください。
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2.他社の成功事例
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31.4万サイト

1位

2.他社の成功事例
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発　表
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４.アクセスのくるブログ 　　　 　
　で情報発信する大切さ



生成AIを使って
ブログを大量生産しても良いのか？
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院長ブログや社長ブログ 
で書きたいことを
書いてもよいのでしょうか？
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ワークタイム



事例を一緒に検索しよう！
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4.アクセスの来るブログで情報発信をする大切さ

「六本木　アオハルクリニック」

と検索してください。



事例を一緒に検索しよう！
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4.アクセスの来るブログで情報発信をする大切さ
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SEOは理系ではなく文系の仕事です。 
SEOツールに頼りすぎず、 
検索者の意図を満足させることを 
意識しましょう。 
意識して修正したことが結果としてSEO対策で
あったりもします。

この章のまとめ

サイトの状態によって対策内容は異なります。
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５.MEOを外注
　任せにしてないか？



多くの企業がMEO対策を行う目的

とは言っても、 
やり方がわからずアウトソースすることもある。

地図検索で他の競合店と比べて上位に表示され、 
新たな顧客を獲得すること。



MEO対策を提供している 
企業の数が多い

どこがいいのか？よくわからない…。 
発注前に比較検討をしてるのか？ 
外注先のツールを使いこなせていない？ 
営業をかけられたところに依頼することも…。



グーグルのアルゴリズムが変わるなが、対策コストが軒並み増えてくる。

MEO対策のコスト
サービス料金として成果報酬型では日額1,000円から5,000円程度、
固定報酬型では月額3万円から5万円程度。（１店舗あたり）

例① 3万円　✖︎  6ヶ月　✖︎  1店舗　＝　18万円 
例② 3万円　✖︎  12ヶ月　✖︎  1店舗　＝　36万円 
例③ 3万円　✖︎  12ヶ月　✖︎  2店舗　＝　72万円



それならば、 
社員がMEO対策の基本を学び 
自社で内製することから始めても良いのでは？



ここまでのまとめ
MEO対策で新規顧客を獲得 
↓ 
でも、どうやればいいのか？わからない 
↓ 
「じゃあ、MEO対策会社に依頼しよう！」 
↓ 
ではなくて、 
まずは自社の社員やアルバイトで内製化をしてみよう！



内製化のベネフィット
① 社員のMEO対策スキルの蓄積、興味関心の造成 
② 店舗でデジタル化を推進できる体制構築（店長がアルバイトに指導） 
③ （内製化することで）MEOに対する意識が高まる 
④ 顧客と店舗のコミュニケーションの場（マーケティングの場） 
⑤ MEO対策の外注費削減 
⑥ ほかエリア、店舗へ横展開できる 
⑦ 新規顧客獲得、売上アップ
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６.質問タイム
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７.ウェブサイト診断



最後に…
SEOとブログの学習広場 
※法人クライアントへ提供している内容を団体コンサルという形にて安価で 
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　ご提供できる場を作りました。 
開催方法：SEOとブログ学習オンラインサイト＋月１回のサイトクリニック 
開催日：毎月第１週目　※10月開講 
時間：120分 
目的：広告に頼らずウェブ集客にチャレンジする 
内容：ウェブ集客、技術的SEO対策、アクセスのくるブログ 
　　　キーワード抽出、ボリューム調査表、画像SEO、動画の活用の仕方 
　　　弊社コンサル企業の成功事例共有、ウェブサイト診断（団体コンサル） 
　　　質疑応答　etc… 
費用：月々5,500円（税込）6ヶ月契約＝33,000円


